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,PROSTE SKRTANi NAKLADU NENi STRATEGIE“

»ZvysSujme radéji efektivitu, hledejme inovace a zlepsujme sluzby pro zakazniky.
A také najdéme reseni pro zjednoduseni stavebniho fizeni v Ceské republice!“

Juha Kostiainen, Senior Vice President pro urbanistiku
a korporatni vztahy finské nadnarodni spoleénosti YIT
Corporation, ktera pod jménem YIT Stavo pusobi
i v Ceské republice, komentuje stavebni a realitni trh pfi
prilezitosti svého vystoupeni na konferenci Férum
ceského stavebnictvi ,Jak se vzeprit krizi ve
stavebnictvi‘.

Juha Kostiainen, jenz dnes vystoupil na 10. ro€niku celodenni konference Férum Ceského
stavebnictvi jako jeden z Fe€nik( panelu Férum zahrani¢nich zkuSenosti, vyjadfil své nazory
na soucasnost a trendy na stfedoevropském stavebnim a realitnim trhu. Podélil se
0 zkuSenosti z matefského Finska, kde je YIT jedni¢kou na trhu a plUsobi zde vice nez 100
let, i z Ruska, kde je YIT aktivni vice nez 50 let.

Recept, jak se vzeprit krizi ve stavebnictvi

.Pouze Skrtat investi¢ni a stavebni naklady nestaci. Na realitnim trhu budou uspésni ti, kdo
vramci své komplexni strategie dokazou nachazet inovace, poskytovat lepsi sluzby pro
zakazniky a zvySovat efektivitu svych €innosti.”

Uzemni a stavebni fizeni

,Porovname-li situaci v matefském Finsku se situaci na ¢eském trhu, je v CR stavebni fizeni
pFili§ sloZité a zdlouhavé. Ve Finsku hraje mnohem vétsi roli nez v CR velmi pe&livé tzemni
planovani. Je zde na 300 municipalit, které museji pfi planovani a uzemnim fizeni
zohlednovat velmi pfisné regule, takze cely proces mulze trvat az 10 let. Poté je vSak jiz
samotné stavebni fizeni velmi kratké - ma uz spiSe jen technicky charakter - a umoZzZnuje
realizaci developerskych projektll v kratkém C€ase, coz nahrava rozvoji podnikatelského
prostiedi. Timto smérem by podle mého nazoru méla jit i Ceska republika. Nepovazuii
napfiklad za efektivni, aby bylo mozZné vznaSet namitky proti realizaci developerskych
projektd ve vSech stadiich fizeni. Ma rada proto zni: zjednoduste stavebni Fizeni v Cesku,
zkratte jej a zkvalitnéte proces uzemniho planovani.*

Trendy dalSiho vyvoje

»V souvislosti s pomalym ozdravovanim ekonomiky na stfedoevropskych trzich, kde
pusobime, otekavame postupny rlst i v segmentu stavebnictvi a rezidenéniho realitniho
trhu. To se samoziejmé pfiznivé promitne i do naSich aktivit. V souCasné dobé mame
napfiklad vy$i ziskovost na zahraniénich trzich nez v matefském Finsku. Jen v Ceské
republice mame letos ve stadiu realizace tfi velké projekty — KOTI Branik, KOTI Hyacint
a KOTI Green Motol.”



Vrat'me se zpét k tomu, co déla mésto méstem

,Uplynulé dekady byly svédkem suburbanizace, kdy se lidé za bydlenim stéhovali pry¢
z mést, aby do nich kazdy den dojizdéli za praci. Tento trend se nyni — ve Finsku stejné jako
v Ceské republice — zaéina obracet. K tomu, aby nevznikala ‘mésta duchd’, kde po pracovni
dobé neni zadny Zivot, mésta musi byt konkurenceschopné;jsi. Uchovat si nejen to, co je déla
méstem — infrastrukturu, nabidku obchodd, sluzeb i volnoCasovych pfilezitosti — ale pfinaset
svym potencialnim obyvateldm i néco navic, aby se jim zde dobfe bydlelo: lepSi Zivotni
prostfedi, nizSi emise, vice zelené i lepSi spolupraci vefejného a soukromého sektoru, kdy
mésto bude vytvaret pfiznivé prostfedi pro vznik kvalitnich reziden¢nich projektu.®

O Juhovi Kostiainenovi (Senior Vice President pro urbanistiku a korporatni vztahy — Urban
Development and Corporate Relations, YIT Corporation):

Juha Kostiainen plsobi ve své soucasné funkci ve skupiné YIT od roku 2012. Predtim zde jiz zastaval
pozice Senior Vice Presidenta pro korporatni komunikaci a obchodni rozvoj (2005-2008), Senior Vice
Presidenta pro korporatni planovani (2003-2005) a Senior Vice Presidenta pro obchodni rozvoj ve
stavebnictvi (2001-2003). Mezi roky 2008 a 2012 zastaval vedouci funkce ve finském verejném fondu
pro inovace Sitra pracujiciho pod primym dohledem finského parlamentu, kde se zabyval mj.
udrzitelnosti rozvoje ¢i energetickou odpovédnosti firem. Pfed svym nastupem do skupiny YIT v roce
2001 pracoval pro mésto Tampere jako feditel odboru ekonomického rozvoje (1997-2001) a vykonny
reditel dvou technologickych center (Finn-Medi Research a Prizztech Oy). Muze také vyuzivat
rozsahlych zkuSenosti z oblasti méstského marketingu a public affairs.

O mezinarodni skupiné YIT Corporation:

Mezinarodni skupina YIT patfi k nejvyznamnéjSim hracam na evropském realitnim trhu. Podnika
v oblasti developmentu, pozemniho a prumyslového stavitelstvi. Je jednickou na finském trhu a predni
misto ji patfi také v Rusku. Vedle Finska a Ruska pusobi v pobaltskych statech a ve stredni
a vychodni Evropé. Jako jedna z mala spole¢nosti v tomto segmentu se muze pochlubit dlouhou
tradici: v roce 2012 ve Finsku oslavila 100 let od svého zaloZeni, na ruském trhu pGsobi jiz vice nez
50 let. YIT je kétovana na burze v Helsinkach. Divize developmentu, pozemniho a prumyslového
stavitelstvi YIT zaméstnava cca 6.000 pracovnikd.

O spoleénosti YIT Stavo v Ceské republice:

Spolecnost YIT vstoupila na Cesky trh v roce 2008, kdy akvizici ziskala ¢eskou spolec¢nost Euro
STAVOKONSULT. K hlavnim ¢innostem YIT Stavo patfi pfiprava a realizace developerskych projektt.
Na CEesky trh pfinasi bydleni ve finském stylu.

V réamci konceptu YIT KOTI jiz spoleénost YIT Stavo v Ceské republice dokonéila 4 projekty: KOTI
Hostivar |, KOTI Hajek, KOTI Troja a KOTI Victoria. Ve vystavbé jsou nyni 3 projekty: KOTI Branik,
KOTI Hyacint a KOTI Hostivar Il. Nejnovéj§im projektem YIT Stavo je KOTI Green Motol. Spole¢nost
se chce postupné zaradit mezi pétici nejsilnéjSich developert na poli rezidenéni vystavby v Praze.
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